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Czy to wtasciwy miesigc na rozmowe wstepna?

Uczciwy test przed umowieniem spotkania. Osiem pytan, pie¢ warunkow, pie¢ minut. Odpowiedzi
zostajg u Pana/Pani. Zadnego widzetu z punktacjg, zadnego wysytania.

01 DOSTEPNOSC CHETNEGO ZESPOLU

Czy potrafi Pan/Pani wskazac¢ od 15 do 30 os6b w catej
organizacji, ktore powiedziatyby ,tak” trzem dniom
kalendarzowym pracy skoncentrowanej na Al i szansie, by
wystgpi¢ w roli wtasciciela w fazie Gap?

(1) Potrafie je wskazac i powiedzg ,tak”, jesli dobrze je zaprosimy.

(2) Potrafie wskazac te osoby. Nie mam pewnosci, ile z nich
naprawde by sie zaangazowato.

(3) Szczerze mowigc, nie. Apetytu jeszcze nie ma.

03 OBECNE DOSWIADCZENIE Z AI

Ile praktycznego doswiadczenia z Al jest juz na sali wsrod

0sob, ktére wzietyby udziat (nie na poziomie prezentaciji

dostawcy, ale: ,uzywatem Copilota, Cursora albo wtasnego

GPT we wtasnej pracy”)?

(1) Wiekszos$¢ naprawde pracowata z narzedziami Al i ma o czym
opowiadac.

(2) Garstka tak. Reszta jest ciekawa, ale jeszcze nie zaczeta.

(3) Niewiele oséb. Sala bytaby wcigz na poziomie ,co to wtasciwie
jest?”.

05 APETYT NA PRACE W FAZIE GAP

Czy moze Pan/Pani juz dzi§ zobowigza¢ sie do utrzymania
otwartej strony statusu i zywej rozmowy przez trzy do
szesciu miesiecy fazy Gap, takze wtedy, gdy wdrozenia
natrafig na opor?

(1) Tak, biore na siebie te widocznos¢ i rozmowy odblokowujgce.

(2) Prawdopodobnie tak, ale przydatoby mi sie wsparcie w nadaniu
temu ksztattu.

(3) To wydaje sie teraz zbyt duzym obcigzeniem dla mojego
kalendarza i uwagi.

07 UPRAWNIENIA SPONSORA

Czy moze Pan/Pani zapewni¢ ostone z géry na zywo (pomoc
zakupowa, przyspieszong sciezke bezpieczenstwa, czas,
budzet) dla decyzji ,wdrazamy teraz” podejmowanych na sali,
od reki?

(1) Tak, takie decyzje podejmuje dzis samodzielnie.

(2) W wiekszosci przypadkéw tak. Kilka wymagatoby dodatkowej
rozmowy.

(3) Kazdadecyzja ,wdrazamy teraz” wymagataby eskalacji wyzej.

JAK CZYTAC SWOJE ODPOWIEDZI

Przewaznie (1) Przewaznie (2)

Prosze umoéwié¢ rozmowe.

To wtasciwy miesigc na rozmowe wstepna,
Prosze wzig¢ ze sobg swoje odpowiedzi.

Przejdziemy przez nie razem w trzydziesci
minut. ustali¢ termin.

Warto odby¢ te rozmowe.

Rozmowa pokaze, ktére graniczne punkty
trzeba wzmocni¢ przed Cyklem 1i co
musiatoby by¢ prawda, zebysmy mogli

02 DOSTEPNOSC CHETNEGO ZESPOLU

Czy co najmniej trzy z tych oséb petnig role, w ktérych Al
realnie zmienia sposob pracy ich zespotu (operacje, inzynieria,
marketing, obstuga klienta, dziat prawny, finanse), a nie
pracujg wytgcznie w zespole ds. innowac;ji?

(1) Tak, ta grupa przecina realne szwy operacyjne organizaciji.

(2) Kilka osob tak, ale wiekszosc¢ petni role zwigzane z innowacjg
lub transformacija.

(3) Chetni to w wiekszo$ci ludzie z jednego zakatka organizaciji.

@4 APETYT NA PRACE W FAZIE GAP

Czy ludzie w Pana/Pani organizacji sg gotowi jawnie przyjaé

role wtasciciela (hazwisko przy decyzji na stronie statusu

widocznej dla wszystkich, przez trzy do szesciu miesiecy) tak,

by nie odbierali tego jako ochotniczego sprzgtania po innych?

(1) Tak, w naszej kulturze ludzie aktywnie zabiegajg o takg
widocznoscé.

(2) Jedni tak, inni nie. To zalezy od konkretnej osoby.

(3) Strona statusu z nazwiskami bytaby u nas odbierana raczej jako
wystawienie na widok niz jako wyréznienie.

06 PODEJSCIE DO DOWODOW

Jak ocenia Pan/Pani umowe, w ktérej Cykl 2 rusza tylko
wtedy, gdy Cykl 1 wywota widoczny ruch na stronie statusu, a
Pan/Pani decyduje o finansowaniu kolejnego na podstawie
tego dowodu?

(1) To doktadnie taki ksztatt umowy, jakiego chce.

(2) Rozumiem to intelektualnie. Przed podpisaniem chce zobaczy¢,
jak wyglgda taki ,dowod”.

(3) Wole mie¢ z gory wieloletnig mape drogowa, zeby zespot miat
przewidywalnosgé.

08 UPRAWNIENIA SPONSORA

Czy ma Pan/Pani uprawnienia, by podpisac i sfinansowac Cykl

1w biezacym kwartale, bez formalnej kolejki zakupowej?

(1) Moge podpisa¢ w tym kwartale na wtasnych uprawnieniach.

(2) Moge podpisac po akceptacji jednej osoby na moim poziomie
lub po cichym przyzwoleniu zarzadu.

(3) Przed podpisaniem konieczny bytby formalny proces zakupowy
lub zgoda zarzadu.

Przewaznie (3)

Szczerze: jeszcze nie.

H® to nie jest wtasciwy ruch w tym kwartale.
Prosze wzig¢ Executive Folder i one-pager
do przekazania dalej. Zapraszamy z
powrotem, gdy warunki opisane na tej
stronie si¢ zmienia.

Opcjonalnie i w catosci dla Pana/Pani: podatek od wdrazania Al (harvesthackharness.ai/pl/ai-adoption-tax) pokazuje, ile kosztuje
Pana/Panig stanie w miejscu, w Pana/Pani wtasnych liczbach.
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